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Warenveritgbarkeit von [Keidung im Randel steuern

Das Unternehmen




Ziele

Wo mussen wir besser sein als der
Wettbewerb?

Service

=+ EDI
=+ NOS

®»  OSA

Situation Mitte 2007

EDI

EDI

NOS OSA

Service — Auszeichnung und Kassendaten

Salesreport

Datenfriedhof




Start Prozeus

OSA (Optimal Shelf Availability)

Ziele

Automatische Nachversorgung NOS

Renner/ Penner (LUG) — Analyse
(Tausch, individuelle Nachversorgung)

Automatische Nachversorgung NOS

Kunde verkauft
|

salesreport
|

auslesen
|

verkaufte Menge
automatisch nachliefern




LUG Renner - Penner

Bei Beck alles klar!
Salesreport — Daten perfekt
Laberbestandsflihrung bei uns

Umsetzung 1:1 auf andere Kunden
Probleme:
> Kein Salesreport wie der Andere

> VK falsch oder an falscher Stelle
> EK fehlt oder falsch
> Keine Lagerbestandfihrung bei uns




Wo stehen wir heute?

Nachversorgung NOS > lauft
LUG — Renner / Penner > im Dialog




Kosten Amortisation

Entwicklungskosten: 60.000,00 €

Amortisation

Kosteneinsparung: 0,00 €

Mehrumsatzplanung im ersten
Jahr (2009) : 200.000,00 €

Fazit

Es gibt noch viel zu tun!

e —business ist in der Bekleidung

noch in den Kinderschuhen!

Vielen Dank fur lhre

Aufmerksamkeit




